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Partnerschaft zwischen TradeBeam und Global eXchange Services zur Unterstitzung
kollaborativer Lagerverwaltung und Interoperabilitat fir die Automobilindustrie

Marktfiihrende Unternehmen stellen nachfrageorientierte Supply Chain bereit

DETROIT — Auto-Tech Konferenz — 1 September 2004 Global eXchange Services (GXS) beschleunigt sein Vormarsch
in der Automobilindustrie und hat heute seine Partnerschaft mit TradeBeam, Inc., dem fihrenden Anbieter von Software
und Services fur Global Trade Management, angekiindigt. GXS wird im Rahmen der Vereinbarung Kunden und
Lieferanten der Automobilindustrie TradeBeam’s Inventory Management Losung (i-Supply) Uber das
Geschaftsprozessnetzwerk von GXS anbieten. i-Supply wird nun tber das etablierte Netzwerk globaler Automobilkunden
von GXS allen groRen Herstellern und tber 14.000 Lieferanten zur Verfligung stehen.

Die Automobilindustrie wird durch diese Partnerschatft in der Lage sein, ihre Betriebskosten massiv einzuschranken,
indem Lagerbestande Uber das gesamte Demand Driven Supply Network (DDSN) hinweg reduziert werden. Die i-Supply
Lésung von TradeBeam ist die meistbenutzte Anwendung fur kollaborative Lagerwaltung in der Automobilindustrie und
wird bei Tausenden von Automobilzulieferern weltweit eingesetzt.

“Automobilhersteller (,Vehicle Brand Owners* oder VBOs) miissen eine DDSN-basierte Umwandlung entlang der Supply
Chain antreiben, um eine hdhere Transparenz der Nachfrage zu schaffen und somit im stark vom Wettbewerb
bestimmten Markt von heute tUberleben zu kénnen. Andernfalls werden Incentives und Lagerkosten die bereits geringen
Gewinnspannen verschlingen,” so der Bericht von AMR Research “Applying DDSN Correctly Can Shift Companies From
Laggard to Braggart,” 22 Juli 2004. AMR erklart weiterhin, “Autohersteller, die das DDSN-Modell in ihre
Wertschopfungskette einfiihren und somit ihre Nachfrageprognose verbessern, reduzieren die Lagerbestande an
Fertigprodukten, wodurch sie wiederum ihr Gewinn steigern und das Kapital fiir andere Investitionen, wie R&D,
einsetzen koénnen.”

Die Fahigkeit, auf kurzfristige Bedarfsanderungen reagieren zu kdnnen, kann die Lagerrendite um 30 Prozent steigern,
die Anlagen- und Kapazitatsauslastung erhéhen und Fracht- und Verwaltungszuschlage reduzieren. Durch TradeBeam'’s
Lésung zur Lagerverwaltung werden Hersteller und Lieferanten Verbrauchs- und Auffullungsmuster entlang der Supply
Chain in Echtzeit einsehen kénnen und sich somit weniger auf Prognosen verlassen missen. Lieferanten kdnnen
aktuelle Lagerbestdnde tiberwachen und Uber Liefertermin und -menge entscheiden. Hersteller kénnen daraufhin die
Lieferantenleistung in Bezug auf Service Level Anforderungen tberprufen.

“Im Rahmen der Expansion des heutigen Automobilmarkts suchen Unternehmen nach neuen Wegen der Integration mit
ihren Handelspartnern und zur massiven Einschrankung der Betriebskosten,” so Bobby Patrick, GXS Senior Vice
President Marketing. “Durch unsere Partnerschaft mit TradeBeam werden unsere Kunden gleichzeitig Lagerbestande
reduzieren, den Produktionsweg ebnen und Frachtzuschlage senken kénnen.”

Wir haben hier eine wichtige Allianz zwischen einem filhrenden Anbieter von Dienstleistungen fiir die Vernetzung von
Geschaftsprozessen und einem fiihrenden Anbieter von Funktionalitéaten fur die kollaborative Lagerverwaltung. Diese
Allianz stellt eine gewaltige Chance dar, die Reichweite des i-Supply Services, der bereits bei Tausenden von
Automobillieferanten weltweit im Einsatz ist, zu erweitern.

“Wir sind hoch erfreut Giber unsere Partnerschaft mit GXS, da sie eine Interoperabilitét entlang der globalen
Automobilindustrie erméglicht und den Wert der Inventory Management Losung von TradeBeam somit erheblich
steigert,” erklarte Duncan Jackson, TradeBeam Vice President Business Development and Marketing. “Neben der
Bereitstellung eines elektronischen Fensters in Echtzeit in Lagerbestands- und Logistikdaten, bedarf i-Supply nur einer
geringen Investition, ist schnell implementiert und kann finanzielle Erfolge in weniger als acht Wochen vorweisen.”



Die Geschéftsbeziehung zu TradeBeam ist Teil des GXS Partnerprogramms, einer branchenorientierten Initiative zur
Verbreitung von weltweit fihrenden Technologielésungen bei einem globalen Kundenstamm, im Zuge dessen die
Erfahrung mit diesen Losungen verbessert und die Erreichung der Unternehmensziele beschleunigt wird.

Informationen zu TradeBeam

TradeBeam ist ein Software- und Dienstleistungsunternehmen fiir Global Trade Management und bietet Lésungen zur
Rationalisierung von globalen Handelsprozessen zwischen Unternehmen und ihren Handelspartnern. TradeBeam’s Losungen
unterstiitzen die Einhaltung von Ausfuhr- und Einfuhrrichtlinien, die Lagerverwaltung, das Nachhalten von Lieferungen, die
Ereignisverwaltung entlang der Supply Chain, und sie umfassen Buchhaltungslésungen fiir den Welthandel, wie z.B. die Verwaltung
offener Rechnungen oder von Akkreditiven. TradeBeam betreut tiber 3000 Kunden mit Anwendern in mehr als 100 Landern weltweit.

Informationen zu Global eXchange Services

GXS ist ein fihrender Anbieter von B2B-Ldsungen fiir den E-Commerce, die Geschéftsprozesse und die Zusammenarbeit
vereinfachen und optimieren. Unternehmen und Organisationen auf der ganzen Welt, darunter mehr als die Halfte aller Fortune-500-
Unternehmen, setzen GXS Lésungen fur die globale Interoperabilitéat und Supply Chain Optimierung ein, um eine perfekte Balance
zwischen Angebot und Nachfrage zu realisieren. GXS Lésungen auf der Basis von Trading Grid*™ unterstiitzen globale Standards und
werden von Unternehmen aller GréRen fir die Einbindung von internationalen Partnern, die Synchronisation von Produktinformationen
und die Optimierung von Supply Chains eingesetzt. GXS hat seinen Hauptsitz in Gaithersburg, Maryland (USA), und unterstitzt
Unternehmen und deren Partner weltweit mit Losungen und Dienstleistungen. Weitere Informationen tber GXS finden Sie auf der
Website Www.GXS.COM.
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